


知識
□ビジネスの全体像を把握しているか？
□ターゲットの悩みを深堀りインサイトまで辿り着けているか？
□見込み顧客の興味をひく唯一無二のコンセプトを持っているか？
□目的に合わせたSNS運用をできているか？
□ガヤではなく濃い見込み顧客リストは月40人ほど集まっているか？
□毎日の労働作業に依存しない集客の仕組みがあるか？
□労力をかける必要のない無駄な作業を限界まで自動化してるか？
□ストックコンテンツを回遊してくれる仕組みがあるか？
□サービスを体験してもらえるフロントエンドがあるか？
□オファー前の価値教育レベルがコントロールできているか？
□他者に依存しない自分の商品を販売しているか？
□ビジネスモデルが薄利多売になっていないか？
□メイン商品から逆算し,信頼残高が高まる導線を組めているか？



行動
□目的に対して必要のない情報をインプットしていないか？
□稼ぎたい金額レベルの自己投資を自分がしたことあるか？
□個人で稼ぐマインドを脳内へ完璧にインストールできているか？
□基準の低い人間関係に依存していないか？
□完全集中できる作業環境で作業をしているか？
□新しく入れたインプット情報をアウトプットできているか？
□ノウハウが必要な部分を精神論で誤魔化していないか？
□有形商品・無形商品問わず商品を販売したことがあるか？
□高単価商品（10万以上）を販売したことがあるか？
□重い作業から逃げていないか？
□抽象的な学びを具体的に言語化できているか？
□ビビらずに定期的にオファーできているか？
□行動ベースで情報をインプットできているか？


